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FILAR CAHICOBA

Lanchester nama la crisisy

logra que el lector sonria

© El autor de novelas de éxito como «El puerto de los

aromas» narra el origen y las consecuencias del caos
financiero con claridad formal y rigor econémico
— : B R —
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Ahote pronto, e} titulo de este libro
provocaque lamayoriade potencia-
les lectares sospechen que se frata
deun texto trufado de humor, acase
ironia, amén de sarcasmos, Sin em-
bargo, es un ensayo centrado en la
cconomia que, ademds, estd escrito
teniendo en cuenta los fundamne-
tosde la ciencia que esla Economia.
Aquellaimpresién inicial estodavia
mayor én quienes conocen la trayec-
toria del autor como novelista.

De entrada, conviene tener en
cuentala personalidad de Lanches-
ter, marcada por su trayecioria vi-
tal—y geogrdfica--, puesnaciden
Hamburgo(Alemania)en 1962, pe-
rocrecid en Calcuta (Ja India), Ran-
gun (Birmania), Bandar Seri Bega-

John Lanchester
e

\
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Por quf todo ¢l s
a todo ol pundo y nuiic p

{Huy! Por qué tado el mundo de-
be a todo el mundo y nadie pue-
depagar

John Lanchester

Edita: Anagrama
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wan (capital del sultanato de Bru-
nel) y Hong Kong (China), para fi-
nalizar su formacién en la inglesa
Universidad de Oxford. Las mu-
danzas y los paisajes fisicos y hu-
manos de Lanchesterno se quedan

ahf, pues se casd en Reno (Nevada, .

Estados Unidos).

UN «TODOTERRENO»
Su experiencia laboral es tanto o
mds curiosa y significativa que su

- periplo geo-vital, pues Lanchesterha

trabajado de redactor para editoria-
les, escribiendo resefias de presen-
tacién y critica de libros. También
ha ejercido de periodista deporti-
vo y hubo un tiempo en el que se
ganaba un sobresueldo escribien-
do obituarios. Para redondear, Lan-
chester incluso se ha dedicado ala
critica gastrondmica, describiendo

~ las bondades y los defectos de re-

taurantes y cocineros —ademads,
le gustan los fogones; aficién en Ja
que;segin quienes le conocen, afir-
man que domina con mdsquenota-
bles resultados.

John Lanchesterhalaborado, entre
otros medios, para The Observer, The
New York Review of Books, The Guar-
dian, Daily Telegraph, The New Yor-

“kery London Review of Books. -

Finalmente,al margen delascola-

boraciones periodisticas que sigue -

publicando, haacabadodedicdndose
alanovelayseha convertidoen un
autor de notable éxito, pues se han
vendido decenas de miles de ejem-
plares de titulos como En deuda con

"¢l placer, Novela familiar y El puerto

de los aromas, los tres editados tam-

 bién por Anagrama.
Sin embargo, este afip ha publica-

do [Huy! Por qué todo el mundo debe a
todoelinundo y nadie piiede pagar, en-
sayo que versa, bisicamente, sobre
econemia pero que rompe moldes
y expone los origenes y avatares de
la actual crisis econdmica corno st

También ha escrito de gast iay,
ademds, es un notable cocinere -

de una novela se tratara.

Con /Huy} Lanchester halogrado
un hito al que los responsables de
las editoriales y los economistas de
profesién conceden un alto valor:
explicarlacrisis de forma diddctica,
amena y comprensible para los no
iniciados en Economifa y, para cal-
mo, hacerle provocando con nu-
merosos pirrafos que el lector son-
ria—esto Ultimo tiene mucho mé-
rito si se tiene en cuénta la que es-
td cayendo... :

De lahabilidad de Lanchester pa-
ra describir escenarios, situaciones
y personajes habfa pruebas. Ahora,
con iHuy! ‘ha demostrado que ade-
plejo sin recurrir al maniquefsmo

nialasintesis exagerada. Bl secreto

radica en buscar referentes cotidia-

nosparaexplicar situacionesqueen
pnnct?m Eecenmescmtaﬁies Por
¢jemplo, para describir qué ocurnié
&an Tgs creditos basura (o subprime)

no ano-
mfa, nd siquiera contabilidad; basta
explicar, porejemplo, cémoun

cuando lossubastael juzgadoa pesar
dequeélsiguesinabonarlasamor-

tizaciones al bancoy nopagaa nin-

guno de sus acreedores...
————
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Nouriel Roubini
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Nouriel Roubini y Stephen Nihm '
Edita: Destino (2010)

En el 2009, Dick Cheney, el vicepre-
sidente de EE. UU. que co-gobernd
con George W. Bush, asegurd que
«nadie vio venir» el estallido finan-
ciero. No era cierto. £l 7 de septiem-
bre del 2006, el economista Nouriel
Roubini —entre otros— ya advirtio en una conferencia publi-
ca que &l pais estaba bajo |a ameriza de entrar en una «pro-
funda depresién». Ahora; en este nuevo y esperado libro, Rou-
bini expone como la economia mundial puede salir del pozo:
«Un libro provocador y a la.vez accesible que resulta gratifican-
te para el lector comun, el que esta aturdido por los aconteci-
mientos recientes y asaltado por interrogantes sobre cémo fun-
ciona la economian, ha subrayado Kirkus Rewieus.  »

«la crisis del empleo»

Arturo Damidn Sanchis Serra LA cRists OEL

Edita: Vision Net (2010} EMPLEQ
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BROGUCTIVAS
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Con el subtitule Hacia las actividades
no productivas, este libro recoge cua-
tro ensayos referidos alos cambios en
el empleoy las relaciones laborales:
El crecimliento y el empleo, Flexibili-
dad de las relaciones laborales, Reor-
ganizacion de los procesos productivos y Hacia las actividades
no productivas. En Ia actualidad —marcada por las restricciones
crediticias, ta falta de liquidez y la desconfianza-de inversores
y consumidores— las economias de los asalariados corren se-
rios peligros. Sobre todo, por causa de |a fragilidad de los pues-
tos de trabajo. También, porla precariedad y los bajos salarios.
Con todo, lo peor esté por venir, segiin la mayoria de analistas
econdmicos, al menos en el corto plazo. '
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«Energia solar

s

£lempleo de la energia por parte del
hombre es una necesidad a lavez que
un reto.Las energias renovables jue-
gan un papel importante desde que @

quedé probado su gran potencial. £l .
aguay el viento, sin ir mds lejos, haninspirado la creacién dein-
genios capaces de mover norias, molinos, martillos mecdnicos,
etcétera, Ahora, el desarrollo de la tecnologia y el descubrimien-
to de.nuevos vectores energéticos han permitido que, en cierto
modo, las renovables tengan en sus manos el futuro.

«Los consejos ek ' \ P
~J

fundamental | 51" 7
undamentales para e \CONSECS
vendedor» ‘ F@N g

fotovoltaica» B

Javier Maria Méndez Mufilz y Rafael

Cuerve Garcla
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ricticos |
Estelibropresenta unabanicode con-  para vender mis y mej
sejos dirigidos a orientar la actividad == P,
cotidiana de quienes practican laven- - :
ta, la asumen come profesion, estan
dispuestos a vivir con ellay encuentran su realizacion profesio-
‘nal en esa actividad. No se trata, por tanto, de disquisiciones teé-
ricas sobre lo que se puede hacer o lo que se deberfa hacer, sino
de recomendaciones sobre lo gue ya ha sido ensayadoy proba-
do por numerosos vendedores. Estas experiencias son las que
se recogen en los consejos. Sen, por tanto, realidades que afec-
tan a una cuestidn tan importante como el éxito en laventa. Si
la.empresa o el profesional estdn interesados en vender masy
mejory estan dispuestos a conocer y aplicar formulas para con-
seguirlo, deberian leer este fibro, pues expone conclaridad ein-
cluso con crudeza 120 consejos.




